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INFORME DE RESULTADOS 
 

Resultados acumulados 2025 
 En medio de un entorno retador en 2025, el ebitda del año finalizó en $28,705 millones y la 

uƟlidad neta en $3,102 millones 
 Ingresos por exportaciones de EKO®PET aumentan 109 % frente a 2024, principalmente a EE. UU, 

miƟgando la menor dinámica local 
 Se materializa la firma de dos contratos de arrendamiento de bodegas por un total de 17,358 m2 
 Desde el inicio del programa de readquisición de acciones hasta finalizar el año, la acción de Enka 

alcanzó un precio promedio de $19.8, un incremento de 53 % frente al precio de cierre de 2024  
 

En un entorno de alta volaƟlidad, Enka ha demostrado una sólida disciplina operaƟva y 
visión estratégica, logrando superar los desaİos globales que enfrentó la industria del 
reciclaje y la sostenibilidad en el 2025. Gracias al seguimiento riguroso de su plan a largo 
plazo y a su solidez financiera, la compañía está preparada para aprovechar oportunidades 
de crecimiento futuro, consolidándose como referente y motor de cambio en el sector, y 
fortaleciendo su modelo de negocio incluso en ciclos adversos. 

Durante este año, Enka consolidó su estrategia de largo plazo, apoyada en una estructura 
eficiente, talento humano calificado y excelente ejecución que nos permiten mirar hacia 
adelante con determinación. La empresa ha capitalizado su experiencia en transformación 
para asegurar su crecimiento y mantener su liderazgo en el reciclaje de PET posconsumo en 
Colombia, con una visión clara de expansión internacional. 

En 2025, las dificultades geopolíƟcas y macroeconómicas se intensificaron, con guerras, 
conflictos regionales, inflación y altas tasas de interés afectando el panorama económico. 
Además, la industria del reciclaje enfrentó precios bajos del PET virgen por la sobreoferta 
de China y obstáculos comerciales que ampliaron la brecha frente al PET reciclado, llevando 
a grandes marcas a ajustar sus metas de sostenibilidad. Este contexto reafirmó la 
importancia de la visión estratégica, la integración de la cadena de suministro y la solidez 
financiera de Enka para tomar decisiones oportunas y lograr resultados tangibles en sus 
cuatro pilares estratégicos. 

 

Pilar 1: Crecimiento en Negocios Verdes 

Los Negocios Verdes representaron el 65% de los ingresos de la compañía. A través de 
nuestras cuatro plantas: dos de EKO®PET, una de EKO®Poliolefinas y una de EKO®Fibras, 
contamos con la capacidad instalada para seguir creciendo de la mano de nuestros clientes 
en Colombia y conƟnuar desarrollando nuevos mercados de exportación. 
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Ante la reducción de volúmenes de venta locales derivada del ajuste de las metas de 
sostenibilidad de las grandes marcas, la compañía acƟvó de manera deliberada su estrategia 
de diversificación de mercados incrementando los volúmenes de exportación de EKO®PET, 
principalmente hacia EE. UU. 

Esta decisión permiƟó mantener los niveles de ocupación en la planta y preservar la 
estabilidad de la red de reciclaje, al Ɵempo que se avanzó en nuevas cerƟficaciones para 
ampliar desƟnos de exportación y fortalecer el mercado local en el mediano plazo. 

 

 
 

 

2024 2025 

Ingresos por línea 

Participaciones base ingresos $COP 

Exportaciones de EKO®PET 
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Pilar 2: Rentabilidad de los acƟvos 

Se concretó la firma de dos contratos de arrendamiento de bodegas que se encontraban 
disponibles luego del cierre de la línea de negocios de Filamentos, por un total de 17,358 
metros cuadrados, a empresas industriales. Esto nos permite rentabilizar áreas de bodegas 
y generar eficiencias en la producción de los servicios al aumentar su ocupación.  

En el cuarto trimestre, entró en operación un proyecto de cogeneración de vapor y energía 
para generar vapor a parƟr de la termoeléctrica, lo que deriva en eficiencias relevantes en 
los costos de producción de estos dos servicios.  

Asimismo, logramos ajustar el portafolio de Negocios Industriales para enfocarnos de 
manera oportuna en productos de mayor diferenciación, lo que nos permiƟó miƟgar la 
menor dinámica de los negocios de Lona para Llantas con mayores ventas de Hilo Técnico y 
Cuerda.  

 

Pilar 3: Eficiencia financiera y operaƟva 

Logramos una reducción de costos y gastos fijos erogables de 15.6% respecto al año anterior, 
aun con una inflación de 5.2% y un incremento del salario mínimo de 9.5% para 2025. 
Incluso, respecto del 2023, se ha generado una reducción del 21.7 %. Esto refleja la disciplina 
de la compañía en la administración de sus recursos y en la búsqueda constante de 
eficiencias, que nos lleva a repensar los procesos y capacidades para ajustarnos a la realidad 
del mercado.  

 

 

 

 

 

 

 

Costos y gastos fijos erogables  
($COP millones corrientes) 
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Finalizamos el año con un indicador de endeudamiento neto de 0.1 veces ebitda, un reflejo 
de la solidez financiera de la compañía que nos permiƟrá capitalizar oportunidades de 
crecimiento en el corto plazo. 

 

Pilar 4: Retorno para los stakeholders 

Durante el año se estructuró y se inició la ejecución del programa de readquisición de 
acciones aprobado por la Asamblea de Accionistas el 13 de marzo de 2025 por un monto de 
$15,000 millones, para ser ejecutado en un plazo máximo de tres años. Al cierre del 2025 se 
había readquirido un total de 207,082,440 acciones por un valor de $4,640 millones. Desde 
el inicio de las readquisiciones (16 de junio) hasta finalizar el año, se alcanzó un precio 
promedio de la acción de $19.8, lo que representa un incremento del 53 % frente al precio 
de cierre de 2024.   

Nos enorgullece poder seguir generando cientos de empleos de calidad e impactando a una 
red de reciclaje de más de 100,000 personas en todo el país, a quienes favorecemos a través 
de Eko Red para mejorar sus condiciones de trabajo y promover la formalidad del sector por 
medio de asociaciones y cooperaƟvas, para que más beneficios lleguen a los primeros 
eslabones de la cadena. 

Estos pilares, soportados en lo que hemos definido como capacidades estratégicas 
(integración verƟcal desde la red de reciclaje, know how, innovación y alta ingeniería, 
economía circular, marca y reputación), guían nuestras decisiones y nos llevan a tener la 
claridad para actuar con determinación, agilidad y oportunidad, lo que nos llevará a 
desarrollar todo el potencial de Enka, para así alcanzar una entrega de valor recurrente y 
sostenible a nuestros accionistas y demás grupos de interés.  

 

 

Situación Financiera 

Los ingresos operacionales de la compañía alcanzaron $406,475 millones de los cuales 
$237,046 millones se generaron en el mercado local (58%) y $169,429 millones (USD $42 
millones) en exportaciones. 

Descontando el cierre de la línea de Filamentos, frente al año 2024 estos presentan una 
reducción de $16,769 millones, explicados por las menores ventas de los Negocios 
Industriales. La nueva línea de venta de excedentes y arrendamientos representó este año 
ingresos por valor de $6,937 millones.  
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ebitda y utilidad neta (COP millones) 
 

 

 

 

 

 

 

 

En medio del retador entorno de 2025, generado, sobre todo, por los bajos precios de las 
materias primas vírgenes chinas y las presiones inflacionarias locales, la compañía logró 
generar un ebitda de $28,705 millones (margen ebitda de 7.1 %) y una uƟlidad neta de 
$3,102 millones. Frente a 2024, el ebitda es inferior en $7,627 millones y la uƟlidad neta en 
$7,079 millones, explicados principalmente por las menores ventas.  

 

Evolución endeudamiento (COP millones) 

(Índice de endeudamiento neto: deuda neta/ebitda úlƟmos doce meses) 

 
Deuda neta: Incluye cobertura de deuda (swap interés tasa fija) en el Q4-24 +$5.853MM y Q4-25 -$1,182MM  
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 Los activos totales al cierre de 2025 alcanzan $647,446, millones, inferiores al cierre de 
2024 en $20,648 millones principalmente por depreciaciones de activos fijos. Los pasivos 
finalizaron en $133,130 millones, inferiores al cierre de 2024 en $28,651 millones por la 
reducción de la deuda financiera y menor requerimiento de financiación con proveedores 
por la reducción en volúmenes. 
La gestión realizada en el periodo permitió liberar capital de trabajo, lo que se ve reflejado 
en el mayor saldo de caja e inversiones. Esta liberación se produce por el cierre de la línea 
de Filamentos y por la menor participación de Lona para Llantas en la línea de Negocios 
Industriales.  

La compañía cuenta con una estructura financiera sólida, con un índice de endeudamiento 
neto finaliza en 0.1 veces ebitda, inferior al cierre de 2024 (1.4 veces ebitda) por el 
incremento del disponible y equivalentes y la reducción de la deuda, que pasó de $50,965 
millones en 2024 a $38,839 millones en 2025. Esta deuda corresponde al crédito tomado 
para la financiación de la última planta de reciclaje de PET botella a botella que inició 
operaciones a finales de 2022.   
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Estados financieros individuales 
(Cifras expresadas en COP millones) 

 

Cifras en $MM Dic-25 Dic-24  Cifras en $MM 2025 2024 

Activos    Ingresos operacionales 406,475  475,398  

Efectivo y equivalente al efectivo 36,086  5,893  Costo de ventas (347,874) (406,237) 

Cuentas por cobrar y otras 77,573  99,276  Utilidad bruta en ventas 58,601  69,161  

Instrumentos financieros 41,071  449  % / ventas 14.4% 14.5% 

Inventarios 47,634  83,111  Gastos de admón.y ventas (58,903) (59,166) 

Activos por impuestos 13,446  32,189  Otros (1,170) (1,347) 

Inversión subsidiaria 1,893  3,667  Coberturas operativas 4,615  2,734  

Propiedades de inversión 69,917  67,812  Activos fijos 984  (144) 

Intangibles 201  382  Utilidad operativa 4,127  11,238  

Prop. planta y equipos 359,625  375,315  % / ventas 1.0% 2.4% 

Total activo 647,446  668,094  ebitda 28,705  36,332  

    % / ventas 7.1% 7.6% 

Pasivos y patrimonio    Financieros (neto) 278  (506) 

Cuentas por pagar y otras 33,954  44,681  Diferencia en cambio (3,284) 1,412  

Obligaciones financieras 38,839  50,964  Método de participación (1,774) (1,786) 

Derivados financieros 0  7,460  Utilidad antes de impuesto (653) 10,358  

Beneficios a empleados 9,998  9,336  % / ventas -0.2% 2.2% 

Impuestos por pagar 674  0  Impuesto de renta y diferido 3,755  (178) 

Estimados y provisiones 7,423  6,164  Utilidad neta 3,102  10,180  

Otras obligaciones 596  1,613  % / ventas 0.8% 2.1% 

Impuesto diferido 41,646  41,564     
Total pasivo 133,130  161,782      
Total patrimonio 514,316  506,312      
Total pasivo y patrimonio 647,446  668,094      
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Mercados 

En 2025 las exportaciones de la compañía alcanzaron $169,429 millones (USD 42 millones), 
lo que representa un incremento del 3 % en ingresos (24 % en volumen) frente a 2024, luego 
de descontar el efecto del cierre de la línea de Filamentos. En parƟcular se logró un 
incremento de exportaciones de EKO®PET de 109 % frente a 2024, principalmente a EE. UU., 
que permiƟó miƟgar la disminución en volúmenes de venta local por la reducción de las 
metas de las grandes marcas.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

Red de Captación 
Eko Red, filial de la compañía y principal red de reciclaje del país, se consolida como una 
capacidad estratégica y diferenciadora para Enka. En 2025, su operación constante permiƟó 
asegurar el suministro de materia prima para las plantas, incluso frente a la caída de precios 
internacionales del PET y menor consumo local. El acompañamiento a los recicladores, 
mediante Mesas de Reciclaje y pagos oportunos, facilitó el aumento de volúmenes 
recolectados y la compra total del material. Además, la red amplió su cobertura a otros 
materiales como polieƟleno, vidrio y Tetrapak, en alianza con transformadores, 
fortaleciendo así su capacidad de abastecimiento y apoyo a los recicladores. Eko Red 
representa una ventaja compeƟƟva estructural, aportando resiliencia al modelo de negocio 
y miƟgando riesgos operaƟvos y reputacionales, posicionándose como uno de los 
principales acƟvos estratégicos de la empresa en un contexto de alta volaƟlidad. 

2024 2025 

Ingresos por destino 
($COP MM) 
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Negocios Verdes 

En Colombia, este año tuvimos la entrada en vigor de la Ley de PlásƟcos de Un Solo Uso 
(PUSU) que establece para este primer año un contenido mínimo de resina reciclada de PET 
en las botellas de 50 % para aguas y 20 % para otras bebidas, además una tasa de recolección 
de envases del 25 % (respecto a lo puesto en el mercado en 2022). Sin embargo, las grandes 
marcas que venían con consumos por encima de estos niveles se ajustaron a las metas 
establecidas por la ley, ante la presión generada por los bajos precios de la resina virgen. 
Esta coyuntura generó una reducción en los volúmenes de venta locales de EKO®PET, los 
cuales fueron contrarrestados por exportaciones, principalmente a EE. UU. y Canadá. 

Los ingresos operacionales de esta línea de negocios finalizaron en $266,222 millones, 
resultado inferior a 2024 en 1.7 %, especialmente por las menores ventas de EKO®Fibras a 
Brasil por la contracción del mercado de geotexƟles. EKO®Poliolefinas presentó un 
crecimiento del 4 % en sus ingresos durante 2025, aun con la presión de los bajos precios 
de la resina virgen y la falta de regulación local sobre contenido mínimo de material 
reciclado en productos de polieƟleno y polipropileno.  

 
 

Negocios Industriales  

Ante la menor dinámica del negocio de Lona para Llantas, por el cierre de plantas en el 
hemisferio occidental ante la pérdida de compeƟƟvidad frente a los asiáƟcos, Enka decidió 
desƟnar la producción de esta capacidad a Hilo Técnico, Cuerda y Gránulo de Nylon. Al 
enfocarnos en estos productos logramos generar eficiencias en la operación y atender 
nichos de mercado con altas especificaciones técnicas para clientes en Europa y América.  

Los ingresos de este segmento alcanzaron $133,316 millones, que al descontar el efecto por 
el cierre de Filamentos (-$52,154 millones), presentaron una reducción del 13 % frente a 
2024 principalmente por la menor demanda de Lona para Llantas.   
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PerspecƟvas 

Con el incremento de los porcentajes de contenido mínimo de resina de PET reciclada que 
exige la Ley PUSU para 2026 (55% en aguas y 22% en otras bebidas), esperamos un mayor 
volumen de ventas locales frente a 2025. Adicionalmente, avanzamos con determinación 
hacia la obtención de nuevas cerƟficaciones que nos permitan abrir nuevos desƟnos de 
exportación de EKO®PET y conquistar otros mercados estratégicos.  

De igual forma, seguimos potenciando las capacidades de Eko Red, profundizando la 
mulƟmaterialidad para generar mayores eficiencias, y fortaleciendo nuestro vínculo con las 
asociaciones de recicladores. Este compromiso nos permite no solo promover su 
formalización, sino asegurar una cadena de abastecimiento resiliente y de alto impacto 
social, que garanƟza una relación sostenible de largo plazo. 

En 2026, se percibirán los beneficios de la estrategia enfocada en rentabilizar acƟvos, con 
ingresos representaƟvos derivados de la nueva línea de negocios de alquiler de bodegas, 
diversificando así nuestras fuentes de ingreso. 

También, conƟnuaremos enfocados en la materialización de la estrategia, profundizando los 
resultados alcanzados durante 2025, explorando oportunidades de crecimiento inorgánico, 
diversificación de mercados, rentabilidad de los acƟvos, eficiencia operaƟva y financiera y 
generación de valor para nuestros grupos de interés.  

El año 2025 fue de consolidación estratégica para Enka en medio de uno de los entornos 
más exigentes que ha enfrentado la industria global del reciclaje y la sostenibilidad en la 
úlƟma década. Esta claridad en la visión estratégica, junto con una ejecución consistente y 
una gesƟón prudente del capital, son los que nos permiƟrán conƟnuar anƟcipándonos a los 
cambios del entorno, proteger la operación, mantener la estabilidad financiera y preparar a 
la compañía para capturar oportunidades de crecimiento futuro. 
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Indicadores financieros 

  2025-Q4 2024-Q4 

De liquidez    
 Activos Corrientes / Pasivos Corrientes 3.9 2.8 

De endeudamiento    
 Endeudamiento neto / ebitda (*) 0.1 veces 1.4 veces 

Rotación de activos    
 Ventas Netas (*) / Activo Total  0.6 0.7 

Solvencia    
 Patrimonio Neto / Activo Total 0.8 0.8 

Indicadores de rentabilidad    
 ebitda / Ventas netas 7.1% 7.6% 
 Utilidad Neta / Ventas Netas 0.8% 2.1% 
 Utilidad Neta (*) / Activos Totales 0.5% 1.5% 
 Utilidad Neta (*) / Patrimonio 0.6% 2.0% 

 
(*) Indicador calculado basándose en los resultados de los úlƟmos doce meses 
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Estados financieros consolidados   

Las cifras del estado de resultados consolidado no Ɵenen variación significaƟva con respecto 
a las cifras del estado de resultados separado. En el estado de situación financiera, la 
principal diferencia entre el resultado individual y consolidado se da por el impacto que 
Ɵenen los arrendamientos bajo NIIF 16 en nuestra filial por su operación a nivel nacional, 
por tal razón el análisis presentado en este informe aplica tanto para las cifras separadas 
como consolidadas. Las cifras comparaƟvas a diciembre 31 de 2025 son las siguientes:   

 

 

$ millones  Separado  Consolidado  
Ingresos operacionales  406,475 409,529 
ebitda  28,705 27,494 
Ganancia neta del periodo  3,102 3,248 
Activo  647,446 655,275 
Pasivo   133,130 142,442 
Patrimonio  514,316 512,833 

 
 
 
Enka de Colombia S.A. 
Marzo de 2026 
Para información adicional consultar la página web de la Superintendencia Financiera de 
Colombia o la página web de Enka de Colombia S.A. www.enka.com.co. 


