INFORME DE RESULTADOS

Resultados al primer trimestre de 2026

e Flresultado del ebitda (57,984 millones) es superior en $789 millones frente al mismo periodo del
afio anterior, sin tener en cuenta el efecto del impuesto al patrimonio (-51,815 millones)*

e £l margen ebitda aumentd a 9.0% (sin tener en cuenta el impuesto al patrimonio) frente al 6.1%
el mismo periodo del afio anterior

® La solidez financiera de la compaiiia se refleja en un indicador de deuda neta negativo (caja
superior a la deuda bruta)

A pesar del contexto econdmico y geopolitico que se ha presentado durante el primer
trimestre del 2026, caracterizado por las tensiones en distintos mercados y la escalada del
conflicto en Medio Oriente, que derivaron, a final del trimestre, en incrementos de los
precios internacionales del petrdleo, aumentos de la materias primas y en los fletes
internacionales, desde Enka hemos logrado capitalizar los desafios en oportunidades y
aumentar el margen ebitda frente al afio anterior (descontando el efecto del impuesto al
patrimonio). Nuestra capacidad de respuesta y la madurez de nuestro modelo de negocio
nos han permitido absorber las presiones inflacionarias y logisticas, manteniendo una
estabilidad que reafirma nuestra solidez empresarial frente a escenarios retadores.

En este contexto, los ingresos operacionales del primer trimestre de 2026 alcanzaron
$88,633 millones, inferiores en $28,880 millones frente al mismo periodo de 2025. Esta
variacidon obedece principalmente a menores precios de referencia internacional (incluido
el precio de la botella), que, si bien registraron un repunte hacia finales de marzo de 2026,
se mantuvieron por debajo de los niveles del afio anterior, asi como el efecto de una menor
tasa de cambio y la caida en la demanda del negocio de Lona para Llantas.

Por su parte, el ebitda de la compaiiia registré un crecimiento del 11 % respecto al mismo
periodo del afio anterior, consoliddndose en $7,984 millones tras excluir el impacto del
impuesto al patrimonio, gracias a los ahorros en costos y gastos fijos, asi como a una mayor
participacion de los Negocios Verdes, que contribuyeron positivamente al margen
operativo. Este resultado es un hito relevante, pues demuestra la optimizacién de procesos
y la estricta disciplina en el control de costos fijos, permitiéndonos expandir margenes
incluso en periodos de contraccién de la demanda externa.

1 Por Normas Internacionales de Informacién Financiera (NIIF) el impuesto al patrimonio debe ser
considerado gasto operacional.
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En cuanto al resultado neto, el primer trimestre finalizdé en terreno positivo y, excluyendo
igualmente el impacto del impuesto al patrimonio, alcanzé los $3,375 millones (incluyendo
el impuesto: $1,560 millones), superior en $2,419 millones frente al mismo periodo del afio
anterior. Este resultado es la materializacién de una estrategia que incluye la consolidacion
de mayores rendimientos de las inversiones y una gestioén financiera estable.

Evoluciéon anual ebitda y utilidad neta (COP millones)
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Situacion Financiera

Durante el primer trimestre de 2026, logramos mantener una sélida posicién financiera,
que garantiza el suministro permanente de productos a los clientes y ratifica nuestra
posicién como un proveedor sélido y con altos estandares de calidad. Hoy, no somos solo
un fabricante, somos un ancla de estabilidad para toda la cadena de valor en momentos de
incertidumbre.

En el Estado de la Situacidon Financiera se observa que los activos ($654,930 millones)
aumentan $7,484 millones debido a mayor efectivo y valoracién positiva de coberturas
(instrumentos financieros), y los pasivos que alcanzan $143,047 millones, son superiores al
cierre del afio anterior en $9,917 millones por los dividendos decretados para pago en 2026
por valor de $6,350 millones e impuestos por pagar (impuesto al patrimonio e IVA).
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De igual forma, la gestidn de los recursos financieros ha permitido garantizar el flujo de caja
para asegurar el cumplimiento del programa de readquisicién de acciones, que al cierre de
marzo de 2026 alcanzé un monto de $5,127 millones (232,361,498 acciones) superior al
cierre de 2025 en $487 millones.

En términos de deuda neta, alcanzamos -$4,702 millones con un indice de endeudamiento
neto de -0.2 veces ebitda (dic-25 0.1 veces ebitda), dado que al cierre de marzo de 2026 la
caja supera la deuda bruta.
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Estados financieros individuales

(Cifras expresadas en COP millones)

Cifras en SMM Mar-26  Dic-25 Cifras en SMM 2026 2025
Activos Ingresos operacionales 88,633 117,513
Efectivo y equivalente al efectivo 39,032 36,086 Costo de ventas (73,622) (102,620)
Cuentas por cobrar y otras 84,173 77,573 ’ Utilidad bruta en ventas 15,011 14,893
Instrumentos financieros 45,481 41,071 % [ ventas 16.9% 12.7%
Inventarios 42,432 47,634 Gastos de admon.y ventas (13,621) (14,841)
Activos por impuestos 15,649 13,446 Impuesto al patrimonio (1,815) 0
Inversidn subsidiaria 1,385 1,893 Otros (17) 841
Propiedades de inversién 69,917 69,917 Coberturas operativas 1,640 796
Intangibles 162 201 ’ Utilidad operativa 1,198 1,689
Prop. planta y equipos 356,699 359,625 % / ventas 1.4% 1.4%
Total activo 654,930 647,446 ’ EBITDA 6,169 7,195
% [ ventas 7.0% 6.1%
’ Pasivos y patrimonio Diferencia en cambio (496) (1,240)
Cuentas por pagar y otras 40,374 33,954 Método de participacién (508) (628)
Obligaciones financieras 37,308 38,839 Financieros (neto) 1,680 (7112)
Beneficios a empleados 10,507 9,998 ‘ Utilidad antes de impuesto 1,874 (890)
Impuestos por pagar 3,111 674 % [ ventas 2.1% -0.8%
Estimados y provisiones 7,716 7,423 Impuesto de renta y diferido (313) 1,846

Otras obligaciones 539 596
Impuesto diferido 43,492 41,646
Total pasivo 143,047 133,130
Total patrimonio 511,883 514,316

Utilidad neta 1,560 956
% /[ ventas 1.8% 0.8%

Total pasivo y patrimonio 654,930 647,446
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Mercados

Durante el primer trimestre de 2026, el mercado local incrementd su participacion,
alcanzando el 71 % de las ventas totales (2025: 56 %), principalmente por la caida de la
demanda de Lona para Llantas a Norteamérica y Brasil, mayores ventas locales de EKO®PET
y una menor tasa de cambio.

Dado lo anterior, las exportaciones del periodo cerraron en USD 7 millones, inferiores a los
USD 12,3 millones registrados en el mismo periodo de 2025.

Ventas por destino (COP millones)
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Negocios Verdes

Durante el primer trimestre de 2026, los Negocios Verdes alcanzaron ingresos por $63,552
millones, representando el 72 % de los ingresos totales de la compania.

Frente al mismo periodo de 2025, estos resultados fueron inferiores en $13,466 millones,
explicado principalmente por menores precios de la materia prima y una menor tasa
representativa del mercado.
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Durante el mes de marzo, como resultado de las alteraciones en los mercados generadas
por la intensificacion del conflicto en Medio Oriente, los precios internacionales del PET
virgen registraron un incremento significativo, al igual que los costos de los fletes
internacionales. Esta situacién generd presiones adicionales sobre la red de recoleccién en
Colombia, incrementando el costo del material reciclado disponible, ante una mayor
demanda asociada a la incertidumbre del entorno actual.

Asi mismo, la cadena de suministro de materias primas recicladas mantuvo una elevada
presion, afectada por fendmenos como la exportacion ilegal de material hacia Ecuador,
incentivada por el subsidio otorgado bajo su ley de depédsito, asi como por la exportacién
de escama colombiana por parte de actores locales con practicas irregulares.

Frente a practicas ilegales y la fuga de material, |a institucionalidad y transparencia de Enka
emergen como una garantia de trazabilidad y cumplimiento normativo para nuestros
clientes. Mientras el entorno presenta este tipo de desafios, la compaiiia fortalece a Eko
Red, asegurando que cada tonelada recolectada cumpla con los mas altos estandares éticos
y de calidad.

Bajo este contexto y en un trimestre donde la logistica global y el suministro de materias
primas han sido retadores, contar con una red propia y estructurada nos permitié garantizar
la continuidad operativa y proteger el abastecimiento de nuestros clientes, reafirmando la
importancia de una infraestructura sélida que genera confianza en el mercado.

Desde Enka, ratificamos nuestro compromiso con la sostenibilidad y buscamos seguir
potenciando la industria desde la red de reciclaje de PET que hoy es la mds grande de
Colombia. Gracias a la diversificacion de mercados y a una gestién activa de la demanda,
hemos logrado sostener la compra permanente de material reciclado, al tiempo que
continuamos ofreciendo a nuestros clientes productos fabricados con tecnologia de punta,
altos estandares de calidad y un acompafiamiento integral para el cumplimiento de la
normatividad PUSU.
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Ventas por linea (COP millones)
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Negocios Industriales

La diversificacidn es nuestra respuesta estratégica ante los cambios en el consumo global.
Enka ha demostrado agilidad para transformar su capacidad productiva, encontrando en
los nuevos mercados y productos la ruta para compensar los desafios de las lineas
tradicionales.

En este sentido, durante el primer trimestre de 2026, los Negocios Industriales evidenciaron
nuevamente su resiliencia en un entorno particularmente desafiante. La caida de la
demanda del negocio de Lona para Llantas fue consecuencia del cierre de plantas
productoras en el hemisferio occidental, afectadas por la creciente participacion de
fabricantes asidticos de llantas, asi como por la llegada de producto terminado asidtico a
precios histéricamente bajos a lo largo de la cadena de suministro.

Ante este escenario, la compaiiia se enfocd en el desarrollo de nuevos productos y en el
aprovechamiento de la capacidad productiva disponible, con el objetivo de fortalecer su
presencia en los mercados ya atendidos. Como resultado de esta estrategia, el volumen de
ventas de Hilo Técnico y Cuerda registrd un crecimiento del 28 % frente al afio anterior,
principalmente en Europa y Peru. Estamos enfocados en mercados de alto valor,
consolidando una operacion mas flexible, eficiente y preparada para los retos de la

{ Informe de resultados

competencia global.



En general, los Negocios Industriales alcanzaron ingresos por $23,234 millones, inferiores
en volumen un 15% frente al mismo periodo del afio anterior. Este desempefio estuvo
impactado por menores precios de referencia internacional, una menor tasa de cambio y la
reduccion en las ventas de Lona para Llantas, efectos que fueron parcialmente mitigados
por el crecimiento en Hilos Técnicos.

En términos de mercados, Colombia se consolidé como el principal destino, representando
el 32 % del volumen de ventas, mientras que en exportaciones Europa fue el mercado mas
relevante con una participacion del 26 %, seguido de Perd con el 20 % del volumen. Las
exportaciones de la linea alcanzaron los USD $4,0 millones durante el periodo.

Servicios y otros

Como parte de nuestro compromiso con la eficiencia integral, continuamos maximizando el
valor de nuestra infraestructura. La gestion agil de nuestros activos inmobiliarios nos
permite generar flujos de ingresos complementarios, asegurando que cada instalacién de
la operacién contribuya a la rentabilidad del negocio.

Los ingresos por arrendamiento de bodegas en el 2026 alcanzan los $1,522 millones, frente
a cero ingresos en el 2025. Es importante resaltar que en el primer trimestre del afio
anterior tuvimos unos ingresos extraordinarios por $3,389 millones correspondientes a la
venta de excedentes de energia a la red, lo cual se pudo realizar por la apertura de una
ventana temporal por ocasion del fendmeno del nifio.

Perspectivas

Hoy, en Enka no solo resistimos los desafios del entorno, sino que hemos sabido capitalizar
nuestra historia de transformacidn para continuar consolidando nuestra participacién como
lideres en el reciclaje de PET posconsumo. Nos concebimos como una organizacion capaz
de moldear su propio futuro, demostrando que nuestro modelo de negocio es resiliente
frente ciclos adversos.

De cara al resto de 2026, estimamos que el entorno global continuara marcado por una alta
volatilidad, impulsada por tensiones geopoliticas, por la reconfiguracién de los flujos
comerciales internacionales y por presiones persistentes sobre los costos de energia,
transporte y abastecimiento. La evolucidn reciente del conflicto en Iran ha elevado la
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incertidumbre sobre la estabilidad de las cadenas logisticas globales y sobre los costos
asociados al comercio internacional.

En este contexto, en Enka vemos oportunidades relevantes. Nuestra posicion como
productor local, apoyado en la red de reciclaje mas importante del pais, nos permite ofrecer
a los clientes nacionales una propuesta de valor en momentos de disrupcion externa:
disponibilidad de materia prima local, menor exposicidn relativa a riesgos de importacion,
mayor capacidad de respuesta y acompafiamiento cercano para asegurar continuidad
operacional. En un entorno donde muchas cadenas globales podrian enfrentar retrasos,
mayores costos o menor confiabilidad, la fortaleza de una oferta local, circular y competitiva
adquiere un valor aun mas estratégico.

Los Negocios Verdes se vuelven todavia mas relevantes bajo este escenario. Al operar sobre
la base de materias primas locales y un modelo de economia circular, estos negocios nos
permiten acompafiar a nuestros clientes con suministro oportuno, trazabilidad, alta calidad
y una menor dependencia de dindmicas internacionales que hoy lucen mas fragiles. Al
mismo tiempo, la creciente necesidad de resiliencia en las cadenas de abastecimiento
puede acelerar decisiones de sustitucion de importaciones y de preferencia por
proveedores regionales confiables, abriendo espacio para fortalecer nuestra participacién
en el mercado local y consolidar relaciones de largo plazo con clientes que valoran
seguridad de suministro y sostenibilidad.

En los Negocios Industriales también identificamos oportunidades. Si bien la coyuntura
internacional puede generar presiones adicionales sobre costos y logistica, nuestra
estrategia enfocada en productos de mayor valor agregado, sumada a la flexibilidad
operativa y comercial que hemos desarrollado, nos permite responder con agilidad a
necesidades especificas de clientes en América y Europa. En un entorno global donde la
continuidad de suministro gana relevancia frente al menor costo, Enka se diferencia por
confiabilidad, calidad, capacidad de adaptacion y servicio.

Finalmente, la estrategia de arrendamientos, que en 2026 continta consoliddndose como
una nueva fuente de ingresos recurrentes, demuestra nuestra capacidad para monetizar de
manera eficiente la infraestructura disponible, diversificar las fuentes de generacion de caja
y fortalecer la resiliencia del negocio. Esta linea refleja, ademas, una gestidén responsable
del capital y un aprovechamiento disciplinado de nuestros activos.

Hacia adelante, seguimos trabajando para ser una compafiia en permanente evolucion,
apalancada en su conocimiento técnico, su disciplina operativa y un compromiso
inquebrantable con la sostenibilidad. En un entorno mas incierto, nuestra apuesta es clara:
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convertir la resiliencia, la cercania al cliente y la fortaleza de nuestras capacidades locales
en ventajas competitivas sostenibles en el tiempo.

Indicadores financieros

2026-Q1 2025-Q1
‘ De liquidez
Activos Corrientes / Pasivos Corrientes 3.5 3.2
‘ De endeudamiento
Endeudamiento neto / ebitda (*) -0.2 veces 1.1 veces
‘ Rotacidn de activos
Ventas Netas (*) / Activo Total 0.6 0.7
‘ Solvencia
Patrimonio Neto / Activo Total 0.8 0.8
‘ Indicadores de rentabilidad
ebitda / Ventas netas 7.0% 6.1%
Utilidad Neta / Ventas Netas 1.8% 0.8%
Utilidad Neta (*) / Activos Totales 0.6% 1.1%
Utilidad Neta (*) / Patrimonio 0.7% 1.5%

(*) Indicador calculado basdndose en los resultados de los ultimos doce meses
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Estados financieros consolidados

Las cifras del estado de resultados consolidado no tienen variacién significa va con respecto
a las cifras del estado de resultados separado. En el estado de situacién financiera, la
principal diferencia entre el resultado individual y consolidado se da por el impacto que
tienen los arrendamientos bajo NIIF 16 en nuestra filial por su operacidn a nivel nacional,
por tal razén el analisis presentado en este informe aplica tanto para las cifras separadas
como consolidadas. Las cifras comparativas a marzo 31 de 2026 son las siguientes:

S millones Separado Consolidado
Ingresos operacionales 88,633 89,727
EBITDA 6,169 6,020
Ganancia neta del periodo 1,560 1,326
Activo 654,930 662,738
Pasivo 143,047 152,572
Patrimonio 511,883 510,166

Enka de Colombia S.A.

Mayo de 2026

Para informacion adicional consultar la pdgina web de la Superintendencia Financiera de
Colombia o la pdgina web de Enka de Colombia S.A. www.enka.com.co.
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